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Программа обучения
На протяжении 4 месяцев у вас будет полный и неограниченный доступ
ко всем материалам платформы: 

 - Новые обновления – доступ к свежему контенту, добавленному за этот
период.
 - Гибкий график обучения – занимайтесь в удобное время, без жёстких
дедлайнов.
 - Дополнительные ресурсы – шаблоны, чек-листы, записи вебинаров и
другие полезные материалы. 

 Доступ активируется сразу после оплаты и действует 120 дней. 

Финансовый анализ

Оценка финансового состояния компании через анализ
отчетности
Расчёт ключевых финансовых коэффициентов (ликвидность,
рентабельность)
Прогнозирование финансовых показателей для принятия
стратегических решений
Оценка финансовых рисков и разработка стратегии их
минимизации

Оценка бизнеса
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Методика оценки стоимости компании (DCF, сравнительный
анализ, сделок)
Определение стоимости бизнеса с учетом внешних факторов и
рисков
Оценка стоимости активов и обязательств
Применение анализа для сделок слияний и поглощений

Прогнозирование денежных потоков и управление
ликвидностью

Разработка моделей прогнозирования денежных потоков
Управление ликвидностью для обеспечения стабильности
бизнеса
Оценка и минимизация кассовых разрывов
Оптимизация дебиторской и кредиторской задолженности

Оценка финансовых и налоговых рисков в проектах и сделках

Идентификация финансовых и налоговых рисков в сделках и
проектах
Оценка рисков, связанных с колебаниями валютных курсов и
процентных ставок
Проведение due diligence для оценки налоговых и финансовых
рисков
Разработка стратегий минимизации рисков

Инвестиционный анализ

Оценка инвестиционных проектов с использованием методов
NPV и IRR
Анализ рисков и доходности инвестиционных проектов
Прогнозирование и моделирование финансовых потоков для
проектов
Принятие решений по выбору оптимальных инвестиций и
привлечение капитала
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Итоговая аттестация, в форме защиты итоговой
аттестационной работы

Бонусный модуль

 Курс "Нейросети для маркетинга" – изучите, как использовать
современные технологии для продвижения и роста бизнеса.

  

 Модуль №1 - Нейросети в маркетинге 

 Обозначение нейросетей в актуальном мире маркетинга. Разбор кейсов
с применением текстовых и визуальных нейросетей на примере
отечественных и зарубежных компаний.

 Модуль №2 - Работа с текстами 

 Разбор работы текстовых нейросетей. Начнем изучать работу ИИ с
текстовых нейросетей. Напишем простые тексты и научимся дообучать
нейросеть и наполнять её контекстом. Разберем принципы создания
маркетинговой стратегии с применением ИИ и планирования в
среднесрочной перспективе.

 Модуль №3 - Стратегия и аналитика 

 Более глубокое погружение в мир текстовых нейросетей. Разберем
принципы создания маркетинговой стратегии с применением ИИ и
планирования в среднесрочной перспективе. Также научимся
проводить аналитику силами нейросетей.

 Модуль №4 - Создание визуала 
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 Погрузимся в принципы создания хорошего визуала и найдем границы
того, где нам может быть полезна нейросеть. Пройдем путь от простого
удаления фона до создания авторских иллюстраций и элементов
фирменного стиля.

 Модуль №5 - Аудио и видеоконтент 

 Пройдемся по наиболее трендовым инструментам генерации контента.
Разберемся со связками нейросетей между собой, чтобы создавать
впечатляющие материалы для бренда.

 Модуль №6 - Чат-боты на базе ИИ 

 Продажи тоже могут быть частично отданы нейросетям. В этом модуле
мы разберем работу сервисов, которые позволяют общаться с
аудиторией в свободной форме, как это делал бы менеджер по
продажам. Посмотрим варианты применения нейросетевых чат-ботов в
разных сферах.

 Модуль №7 - Решение комплексных задач с помощью нейросетей (Тариф
Эксперт) 

 Интеграционный модуль, который позволит объединить все знания и
создать различные маркетинговые инструменты с применением ИИ 
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