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BbiBOAO Ha PbIHOK O)KEHEPUKaA peLenTypHOro npenapaTta
dopmaTt obyyeHna: OuHo | OHNamH
Cpok oby4yeHunsa: 2 aHa
MecTo npoBegeHuns: JIEHMHCKM NpocneKkT, A. 38A, ropoa MockBa

BbloaBaeMble OKYMEHTbI: YOOCTOBepeHre O NOBbILLEeHUN KBanndukaumm
nnn Ceptmndumnkat Moscow Business School

[MporpamMma obyyeHunsa
HeHb T

KntoyeBble AaHHble PbIHKA U PerynartopHon cpenbl

3aKoOHOATEeNIbCTBO: COBPEMEHHbIE peannm NPOaBUMIKEHUS
e 3aKOH O pekaMe
e [TpoaBuMXXeHne peuenTyPHbIX JIEKAPCTBEHHbIX MPenapaToB:
OCOBEHHOCTW 3aKOHOOATENbCTBA

OTKpbITbIE aHANTUTUYECKME 6a3bl OaHHbIX

e ExxeMecsauyHble 0630pbl
e [OCYOAQpPCTBEHHbLIV PeecTp JIeKapCTBEHHbIX CPeacTB

MpakTUKyM «Ha uTo coenaTtb akLUeHTbl MPW aHan3e KOHKYPEHTOB»

KnoueBble nccnegoBaTesibCKMe KOMNaHun. AHanm3 pbIHOYHbIX OAHHbIX
M NpegnoyYTeHni Bpaden

IQVIA

DSM

Alpharm

Kypcop

Nncoc

dapMaLEeBTUYECKUE N3OAHUNA, CaNTbl, NOPTabI

MpakTUKyM «Monck HeoBXOOUMbIX OAaHHbIX MPW OrPaHUYEHHOM BloayXKeTe»
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OcHoBbI gnddepeHumaumm n NpoaBmKeHmna cobcTBeHHOro 6peHaa

e PyKOBOACTBO K AENCTBUIO, HA UTO OPUEHTUPOBATLCS NpU
COCTaB/IEHNMN TAKTUYECKMX MS1aHOB
e DapMaLEeBTUYECKUN PbIHOK:
o OnpegeneHns N TEPMUHbI
o COBpPEMEHHbIe TPpeHObl 1 TEHOEHUUN
o ATC knaccmdumkauma n oueHkKa hakTopoB POCTa
otgenbHbIX ATC rpynn
o CerMeHTbl PblHKa U X AMHAMMKA
o OueHKa NPUBIEKATENBHOCTU OXXKEHEPUKOB OS5 PA3/TMUYHbIX
CEerMeHTOB PbIHKA

HeHb 2

dakTopbl POCTa hapMaLEeBTUUYECKOro PbIHKa M OLLeHKa NMPUBIEKaTEeIbHOCTU
BXOJa Ha PbIHOK 019 MPOAaKT-MeHeoKepa

e BHYTpPEHHUE 1 BHELUHME OaHHble ON19 MPUHATUA peLLeHnm

e CTpaTernsa n KOMneTeHUMn KOMMaHMM B PAa3JIMYHbIX CErMeHTax
PbIHKA

e SOV komnaHum B TOP of Mind Bpauen

e [lcuxoTumnbl Bpayer no MapCTOHY U 3HAUMMOCTb OJ15 BbIBOAA
OXKEHEePUKa HA PbIHOK

e Pas3finuHble «LLIKOJbI» BPayen, Kak NoBO 3a4yMaTbCs
O NepcneKTnBax Pa3BUTUSA

MapKeTUHIroBble NCCNegoBaHNSA U aHaNn3

e MopgenupoBaHue

e [leKkapTOB KBagpaT O NPUHATUS PeLLleHnn

e Kopnekc AIPM

e YTO M rge MOXXHO NOACMOTPETb Y KOHKYPEHTOB
MpakTnkyMm «OcHoBbl benchmark»

CTpaTerusa no BbiBOAY: NOLLAroBoe co3lgaHume

e [1naHbl Npoaax<. lNepBUYHbIE, BTOPUYHbIE, TRPETUYUYHbIE MPOOAMNM
e CerMeHTbl pblHKa
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e [layuMeHTONOTOK

e |leneBble ayantopumn

® PbIHOYHbIE OAHHbIE: aHANNTMUKa U BbIBOAbI

e LleHOOGpPAa3oBaHMe

e PEST n SWOT-aHanus

® DJIeEMEHTbI CTpaTernm nPOOaBMMXXEHUS N MOUCK KJTIOUYEBBLIX (DaKTOPOB
ycrexa

e [TnaHnpoBaHMe marketing mix, Bkntouyasa digital MmaTepumansbl

e OueHKa pe3ynbTaToB PaboTbl U KOPPEKTUPOBKA TAKTUKU

MpakTnkyM «Co3gaHre cTpaTernm no BbIBOAY OXKepeprKa peLenTypHOro
npenapaTa»
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